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Top-Position in der kunststoffver-
arbeitenden Industrie

Suchen Sie eine selbstandige und entwicklungsfahige Tatig-
keit auf dem Gebiet der Kunststoffverarbeitung?

Wir sind ein fiihrendes Schweizer Unternehmen im Bereich
der Kunststoffverarbeitung im technischen Spritzguss-
bereich mit grossen Exportanteilen nach Deutschland.

Mit dem Ziel, unsere Kundennéhe in Deutschiand bei poten-
tielten Abnehmern zu intensivieren, suchen wir einen sehr
erfahrenen

VERKAUFS-INGENIEUR
Technische Kunststoff-
systeme

demn wir die Verantwortung fiir die Marktentwicklung, den
Vertrieb und das Accountmanagement unserer hochpri-
zisen Kunststoffprodukte tibertragen wollen. ihre Kunden
sind Unternehimen aus den Branchen Biiro- und Telekom-
munikation, Elektrotechnik und Elektronik und den Berei-
chen Haustechnik und Gebaudeautomation usw.

Wenn Sie diese vielseitige, verantwortungsvolle und selb-
standige Tatigkeit anspricht, dann freut sich unsere
Geschiéftsleitung auf thre volistandigen Bewerbungsunter-
lagen.

RIWISA AG
Kunststoffwerke
Postfach 57

CH-5607 Hagglingen
Tel. 0041 56 616 93 93
www.riwisa.ch
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Wir sind ein erfolgreiches international tatiges Handels- und Produktionsunternehmen im Bereich
Kaltetechnik mit 150 Mitarbeitern und Stammsitz in Altenstadt / Hessen. Unser Hauptaugenmerk

liegt auf dem Bau von Verbundsatzen flr den kéltetechnischen Anlagenbau. In diesem Geschafts-

feld zahlen wir zu den Top-Adressen in Europa. FUr den weiteren Ausbau unserer Vertriebsposition
in Europa suchen wir eine/n

Vertriebsmitarbeiter/in Export

die/der unsere Kunden sowohl im Innendienst als auch durch Reisen in den entsprechenden
Landern betreuen.

Bel Eignung ist die spatere Ubemahme einer Auslandsvertretung bzw. ein Arbeiten von zu Hause
aus denkbar.

lhr Verantwortungsbereich:

" Technische Beratung unserer Kunden

T Angebotserstellung und Auftragsverhandlung

" Betreuung und Erweiterung des Kundenstammes

Ihr Profil:

®  Abgeschlossenes Studium, Techniker- oder Meisterausbildung

® Gute Englischkenntnisse

= Uberdurchschnittliche Leistungsbereitschaft und Teamféhigkeit

* Reisebereitschaft

Wir bieten:

= Mitarbeit in einem jungen, hoch motivierten internationalen Team
Flache Hierarchie mit kurzen Entscheidungswegen

Moglichkeit zur kontinuierlichen Weiterentwickiung

Haben wir thr Interesse geweckt? Dann senden Sie uns bitte Ihre aussagekraftigen Bewerbungs-
unterlagen (keine Email-Bewerbung) mit Lebenslauf, Einkommensvorstellungen sowie schnellst-

mdglichen Eintrittstermin. Fir Informationen vorab steht ihnen unser Exportleiter, Herr Bergmeier,
unter Tel. 0173/3 88 43 95 zur Verfugung.

Wir freuen uns auf Sie!

*¥PrES=.

TEKO Geselischaft fiir Kiltetechnik mbH
Z. Hd. Frau Ursula Florsheim

Carl-Benz-Strafle 1, 63674 Altenstadt/Hessen
www.teko-kaeltetechnik.com

perrrrereerrrrrnd
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Wir sind die deutsche Tochtergesellschaft eines weltweit fiihrenden amerikanischen
Herstellers von Komponenten zur Steuerung, Optimierung und Uberwachung von
Vakuumprozessen mit den Schwerpunkten Druckmessung/-regelung, Massenflussregelung
und Gasanalyse {Prozessiiberwachung und Restgasanalyse).

Zur Verstarkung der Abteilung ,vertrieblicher Innendienst” suchen wir eine/n
Mitarbeiter/in mit elektrotechnischer, physikalisch-technischer oder naturwissenschaftlicher
Ausbitdung ats

Applikations-Ingenieur/in
im Innendienst

Das Aufgabengebiet umfasst sowohl die anspruchsvolle technische Beratung unserer Kunden in
High-Tech-Branchen, als auch die Spezialisierung auf ausgewihlte Produkte.
Neben einer interessanten und abwechslungsreichen Tatigkeit bieten wir Ihnen einen sicheren
Arbeitsplatz mit allen Aufstiegsmoglichkeiten sowie ein attraktives Einkommen.

Wenn Sie Eigeninitiative besitzen und Interesse an einer technisch duflerst anspruchsvollen
Tatigkeit haben, senden Sie bitte Thre vollsténdigen Bewerbungsunterlagen an Herm Dr.

Hofmann.

MKS Instruments Deutschland GmbH
v Tor Productivity

Schatzbogen 43, 81829 Miinchen
Tel.: 089 / 420008-0, Fax: 089 / 424106

E-Mail: mks-germany@mksinst.com
www.mksinstruments.de
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Ihr Profil:
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Industrieelektronik GmbH

im Bereich der Gebaudssicherheitstechnik ent-
wickein, fertigen und vertreiben wir Sicherheits-
beleuchtungsaniagen und Beleuchtungssysteme.

Zur Verstarkung unseres Vertriebsteams suchen
wir fir die Region Bayern Siid/Ost zum néchst-
mdglichen Termin einen

Vertriebsingenieur (m/w)
im AuBlendienst

Projektierung anhand von Bauplanen sowie produkttechnische
und auf Vorschriften bezogene Beratung von Planungsbliros
und Elektroinstaliateuren, Ausarbeitung von Angeboten sowie
Auftragsverhandiung und -abschiuss.

Sie haben bereits einschldgige Erfahrungen im AuBendienst
gesammelt und verfiigen iber eine abgeschlossene Ausbildung
als Ingenieur der Elektrotechnik, staatl. geprifter Elektro-
techniker oder Elektromeister. Kenntnisse im Beleuchtungs-
bereich waren von Vorteil. Darliber hinaus besitzen Sie ein
liberzeugendes Auftreten, Teamgeist, Einsatzbereitschaft und
ein hohes Maf an Verantwortungsbewusstsein.

Nach einer sorgfaitigen Einarbeitung einen interessanten, ent-
wicklungsféhigen und sicheren Arbeitsplatz in einem zukunfts-
orientierten, internationalen Unternehmen; ein leistungsorien-
tiertes Einkommen sowie einen neutraien Firmenwagen, auch
zur privaten Nutzung.

Wenn Sie bereit sind, sich mit Engagement in ein komplexes Aufgabengebiet
einzuarbeiten, dann senden Sie uns bitte lhre aussagefahigen Bewerbungs-
unterlagen mit Gehaltsvorsteilung und friihestem Eintrittstermin an:

PRAZISA Industrieelektronik GmbH

Heike Kaul « LanterstraBe 34 ¢ 46539 Dinslaken
Telefon: 02064 9701-22 « E-Mail: heike.kaul@praezisa.de
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TRACO R ,
- POWER das Markenzeichen fiir industrielle Stromversorgungen!

Wir bauen weiter aus und suchen eine/n

Vertriebsingenieur
fiir TRACOPOWER Schaltnetzteile und DC/DC-Konverter

Sie akquirieren telefonisch und beraten produktspezifisch. Sie arbeiten eng mit unserem
Aussendienst zusammen, erstellen Angebote und flhren die Projekte bis zum Abschluss durch.

Voraussetzungen sind: Einschldgige Erfahrungen in einer ahnlichen Position, Markt- und
Kundenkenntnisse sowie eine fundierte, technische Ausbildung im Elektronik-/ Elektrobereich.

Herr H. Fehr freut sich auf Ihre Bewerbung.

TRACO ELECTRONIC GmbH Oskar-Messter-Str. 20a 85737 Ismaning bei Miinchen
Tel.089/96 11820 fe@traco-electronic.de
Fax089/96 118220 www.traco-electronic.de
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Teraport GmbH
RiedwiesenstraBe 1
71229 Leonberg
www.teraport.de

teraport

Die Teraport GmbH ist ein unabhangiges Beratungs- und Dienstleistungsunternehmen im
Engineering- und IT-Umfeld. Teraport bietet ganzheitliche Lésungen und umfassenden Ser-vice fur die
digitale Produktentwicklung, Simulation sowie den Betrieb von IT-Umgebungen an. Rund 80
Mitarbeiter erwirtschafteten 2005 einen Umsatz von rund 22 Millionen Euro.

Fiir den Vertrieb unserer iT-Dienstleistungen und -Produkte am Standort Stuttgart-Leonberg suchen

wir Sie als

Vertriebsingenieur (m/w)

thr Aufgabengebiet
 Vertrieb von IT-Beratung und -Dienstleistungen sowie IT-Produkten im technischen Umfeld.

Betreuung des Kunden vom Erstkontakt ber den Vertrags- bis zum ProjektabschluB. Betreuung
von Bestandkunden sowie Akquisition von Neukunden (KeyAccountManagement).

« Analyse von Kundenanforderungen und Erarbeitung von kundenspezifischen Losungen

¢ Erstellung von Angeboten und Servicevertrdgen (SLA's)

* Markt- und Wettbewerbsbeobachtung

* Erarbeitung von Vertriebsunterlagen und Prasentationen

¢ Organisation von Messen und Fachkongressen

jhr Profil

e Abgeschlossenes technisches Studium

s Erfahrung im Vertrieb von IT-Lésungen / Dienstleistungen sowie in der IT (Software, Hardware,
Netzwerke, SLA, ITIL, usw.)

¢ Verhandlungssicheres Auftreten, Kommunikationsstarke

¢ Flexibilitit, Motivation und hohe Einsatzbereitschaft

¢ Ausgepragtes Maf3 an Kundenorientierung sowie gute Englischkenntnisse

Interessiert? Dann senden Sie lhre aussagekrdftigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe lhres
frihestmdglichen Eintrittstermines an oben genannte Anschrift zu Handen Tanja Knura. Fur weitere
Informaticnen steht thnen Frau Knura unter der Telefonnummer 0711 8804 1126 oder E-Mail

tanja.knura@teraport.de zur Verfigung.
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Wir sind ein leistungsfahiges und wachstumsorientiertes Unter-
nehmen der vhf-Gruppe im Bereich Maschinenbau. Am Firmen-

sitz im Raum Stuttgart fertigen wir CNC-Gravier- und Frassy-
steme. Nun freuen wir uns auf Verstarkung und suchen ab sofort:

u Account Manager
= Trainee Account Manager

im Technischen Vertrieb (m/w)

thre Aufgabe besteht im Verkauf von hochwertigen Gravier-
und Frassystemen. Sie beraten interessenten am Telefon, erstellen

Angebote und fihren Maschinenprasentationen in unseren Vor-
fihrraumen durch. thre Projektverantwortung reicht bis zum Ver-
tragsabschlul. Weiterhin reprasentieren Sie uns mit hoher Profes-

sionalitat auf Fachmessen.

thr Profil:
& betriebswirtschaftliches oder technisches Studium und/oder
Berufserfahrung im Vertrieb komplexer technischer Systeme

= technisches Interesse und Verstandnis
u exzellentes Auftreten und ein gutes Gesplir fir Kommunikation

® Selbstandigkeit und Uberdurchschnittliche Motivation
® Durchsetzungsstarke und unternehmerische Denkweise

® gute Englischkenntnisse

%
| Wir bieten thnen eine angenehme Arbeitsatmosphdre im jun-
gen Team sowie attraktive, leistungsgerechte Konditionen.

Interesse?
Wir freuen uns auf vhf camfacture GmbH
! thre kompletten Ria Brandenberger
; Bewerb N im Marxle 3
| Sewerbungsunter- 72119 Ammerbuch
} ‘ageﬁ per Post oder Telefon  +49 (0)7032 97097-10
| E-Mait (PDF) unter Telefax  +49 (0)7032 97097-50
j Angabe threr Ge- Internet  www.vhf.de
I haltsvorstellungen. E-Mail  Ria.Brandenberger@vhf.de
41
L P,
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Brandenburg
Personalberatung GmbH

Unser Klient ist die deutsche Tochtergesellschaft eines namhaften, international arbeitenden Unter-
nehmens. Als expandierendes mittelstandisches Unternehmen ist es im Bereich der Antriebs- und
Férdertechnik erfolgreich tatig. Jetzt wird der AuBendienst wesentlich verstérkt. Daher suchen

wir zum baldigen Eintritt einen

Vertriebsingenieur «w

(auch Berufseinsteiger/innen) fir NRW

Ihre Aufgaben: Nach qualifizierter Einarbeitung
betreuen Sie'eigenverantwortlich Kunden in Ihrer
Region und vertreiben technische Produkte. Wich-
tig ist es uns, den ehrgeizigen Verkaufer zu finden.
Sie haben SpaB daran, Kundenpotenziale zu er-
schiieBen. Die Neukunden-Akquise ist ein weiterer
wichtiger Teil lhrer Aufgabe, die Sie von lhrem
Wohnsitz (Home-Office - wiinschenswert GroB-
raum Dortmund) aus wahrnehmen.

thr Profil: Sie haben eine technische Ausbil-
dung (mdglichst Maschinenbau), z. B. Dipl.-
tngenieur (FH/Uni), Techniker, Konstrukteur oder
Praktiker mit vergleichbarer Ausbildung. Da fir
eine grindliche Einarbeitung gesorgt wird, ist
die Position besonders auch fiir "Einsteiger/innen"
- vielleicht mit ersten praktischen Erfahrungen
im technischen Vertrieb - interessant. Wichtig ist
uns Ihre Freude am Verkauf.

Unser Angebot: ® Eine auBerst interessante Aufgabe ® eine leistungsorientierte Verglitung ® ein
Eirmen-Pkw, der auch privat genutzt werden kann sowie ein sicherer Arbeitsplatz in einem durch
konstante Unternehmensentwicklung gepragten modernen und internationalen Unternehmen.
Lassen Sie uns (ber die attraktiven Rahmenbedingungen persdnlich sprechen.

Wenn Sie diese Herausforderung reizt, senden Sie bitte lhre aussagefahige Bewerbung (inkl. Zeugnis-

kopien, Gehaltsvorstellung) zunéchst an die be

auftragte Beratungsgesellschaft Brandenburg

Personalberatung GmbH. Sperrvermerke werden selbstverstandlich beachtet. Vertraulichkeit
sichern wir thnen zu. Infos auch im Internet: www.brandenburg-personalberatung.de

Auch am Wochenende (17-18 Uhr)
Frolingstr. 7, 61352 Bad Homburg

06172 / 4 24 63
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Wir sind ein mitteistandisches Unternehmen im Induktionsofen-
Anlagenbau und erstellen kundenspezifische innovative Giesse-
reianlagen.

Zur Verstarkung unserer Vertriebsaktivitaten im Rahmen unserer
internationalen Projekte suchen wir einen

Vertriebsingenieur

Auf der Basis einer technisch qualifizierten Ausbildung mit Berufs-
erfahrung im Anlagenbau, im GieBereibergich oder in ahnlicher
Vertriebsposition, umfasst Ihr Aufgabengebiet die technisch-kom-
merzielle Angebotserstellung, die Betreuung der Kunden wah-
rend der Projektierungsphase, den technischen Verhandlungen
bis zum Verkaufsabschluss.

Wir wenden uns an stark vertrieblich orientierte und ambitionierte
Bewerber, die sich durch eine zielorientierte kreative Arbeitswei-
se, Einsatzbereitschaft und Kommunikationsstarke auszeichnen.
Gute Englischkenntnisse, die Beherrschung der MS-Office An-
wendungen und internationale Reisebereitschaft setzen wir vor-
aus.

Bitte senden Sie Ihre aussagefidhigen Bewerbungsunterlagen
an:

INDUGA GmbH & Co. KG
Personalabteitung
Robert-Perthel-Str. 64 - 66
50739 Kéin
contact@induga.de
www.induga.de
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db WERNERT-PUMPEN GMBH

/WERNERT ",
Seit nahezu 90 Jahren stellen wir in Matheim an der Ruhr hochwertige Kreiselpumpen her, die weltweit in
den renommiertesten Betrieben der Chemie, der Stahlindustrie, in Anlagen der Oberflachentechnik und
des Umweltschutzes zum Einsatz kommen.
Zur Verstarkung unseres Verkaufs im Innendienst suchen wir zum baldigen Eintritt einen

Verkaufsingenieur (m/w)

als Teamieiter ,,Verkauf Pumpen*”

Wir erwarten Bewerber mit technischer Aushildung (Dipl.Ing., Maschinenbau cder Verfahrenstechnik) mit
Berufserfahrung im Verkauf, vorzugsweise im Pumpen-Verkauf. Der Berwerber sollte Verkaufer aus Lei-
denschaft sein. der sicher Verkaufsverhandlungen sowie technische Beratungen in deutschgr und eng-
lischer Sprache fithrt. Den sicheren Umgang mit Word, Power Point und Excel setzen wir voraus. Erfah-
rungen im Umgang mit einem PPS-System waren von Vorteil.
Die Position ist direkt dem Leiter Technik/Vertrieb unterstelit und nach erfolgreicher Einarbeitung mit
Handlungsvollmacht ausgestattet. Im Wesentlichen werden die Fahigkeit zur Fihrung eines Teams und
die Ubernahme folgender Aufgaben vorausgestzt:
- direkter und wichtiger Ansprechpartner fur unsere in- und auslandischen Kunden,
AufBendienstmitarbeiter und Vertretungen
- Auswertungen von deutsch- und englischsprachigen Anfragen in technischer und
kaufmannischer Hinsicht
- Auslegung und Auswahl von Pumpenaggregaten, Preis- und Lieferterminfindung sowie die
Erstellung von Angeboten in deutscher und englischer Sprache
- Erstellung von Auftragsbestétigungen und Abwicklung von Auftragen fir die nachfolgenden
Abteilungen
- gelegentliche Reisen zur Kundenpflege und zur Unterstiitzung unserer AuBendienstmitarbeiter
und Vertretungen
Wenn wir mit dieser Aufgabenstellung Ihr interesse geweckt haben, erwarten wir lhre volistandigen Be-
werbungsunteriagen sowie Angaben zu lhren Einkommensvorstelungen und dem frihest moglichen Ein-
trittsterrnin an die Personalabteilung der :

WERNERT-PUMPEN GMBH

Oberhausener Str. 67-79, 45476 Milheim an der Ruhr, Telefon: 02 08 / 3 75 80, www.wernert.de
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Rutronik ist einer der bedeutendsten Distributoren fiir elektronische Bauelemente
mit besten Erfolgsvoraussetzungen fiir die Zukunft. Uber 1.100 Mitarbeiter, Nieder-
fassungen in ganz Europa, hohe Dynamik und ehrgeizige Ziele - Fakten, die thnen

ein zukunftsorientiertes Umfeld garantieren.

g’w o u Gem;.imam
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Eurcpa -
goldene Mitte.

Wir
férdern Sie.

Wir verstirken unser Vertriebsteam:
Business Development Manager «»

Technischer Vertrieb Elektromechanische Bauelemente

Sind Sie ein Spezialist auf dem Gebiet der Elektromechanik? Fiihlen Sie sich im Vertrieb genauso
zu Hause wie in der Technik? Méchten Sie von der ersten Minute an Projekte mit den Ent-
wickiungsabteilungen threr Kunden planen und gemeinsam mit unseren Herstellern zur Serien-

reife bringen?

Dann konnen wir thnen eine interessante Aufgabe anbieten:

Nach griindiicher Einarbeitung in unser Produktprogramm betreuen Sie von einem unserer Biiros
in Dortmund, Diisseldorf oder Bielefeld aus Ihre eigenen Kundenprojekte im GroBraum Nord-
rhein-Westfalen. Dabei beraten und unterstiitzen Sie thre Kunden beim Design-in und leiten das
gesamte Projektmanagement mit unseren Herstellern. Sie sind nicht nur fiir die technische Seite
verantwortlich, sondern arbeiten eng mit dem Vertrieb auch an den kommerziellen Losungen.
Interessiert? Auf Sie wartet ein europaweit fiihrendes Unternehmen mit ausgezeichneten
Schulungsangeboten und einem attraktiven Vergiitungssystem.

Wir freven uns auf thre Bewerbung. Bitte teilen Sie uns darin auch lhre Gehattsvorsteltung
und thren Eintrittstermin mit. Fiir weitere Informationen steht thnen Frau Christina Gruber unter
Telefon 07231 801-207 oder E-Mail rutronik-careers@rutronik.com gerne zur Verfiigung.

RUTRONIK . Efektronische Bauelemente GmbH
Industriestraie 2 . 75228 lspringen/Pforzheim

Uberzeugen
Tel. +497231 801-0 - rutronik-careers@rutronik.com

durch Leistung
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‘ Als mittelsténdisches Unternehmen zéhlen wir zu den TOP-Adressen in der Automatisierungs-
' technik. Embedded PC-Systeme, hochdynamische Servoantriebe, Echizeit-Ethernet...,
dariber sprechen wir heute mit unseren Kunden.

Wir wollen unser Kompetenzteam erweitern und suchen

Vertriebsingenieure

fur unser Technisches Buro West (Krefeld)

SIE

e haben Erfahrung in der Automatisierung von Maschinen und Anlagen?

e sind fit in SPS-Technik und Motion-Control?

e verfigen Uber ein abgeschlossenes Studium der Elektrotechnik oder eine vergleichbare
Qualifikation?

e sind Oberdurchschnittlich engagiert und haben ein sicheres Aufireten?

UNSERE

o Kunden sind namhafte Adressen des Maschinen- und Anlagenbaus.

e Vertriebsingenieure beraten die Zielkunden im Serienmaschinenbau bei allen Auto-
matisierungsfragen und zeichnen sich ous durch absolute Lésungskompetenz. Sie
verstehen sich als dienstleistungsbewuf3ter Partner unserer Kunden.

WIR
e bieten ein attraktives Gehalt, Dienstwagen und Arbeiten mit netten Kollegen in einem
hochmotivierten Team.

Wenn Sie Interesse an einer verantwortungsvollen Tétigkeit in einem hochmofivierten Team,
einem modernen Arbeitsplatz mit Zukunftsperspektive und einem leistungsorientierten
Einkommen haben, dann richten Sie bitte Ihre aussageféhige Bewerbung (Lebenslauf,
Lichtbild, Zeugnisse) an

B&R Industrie-Elektronik GmbH
Norsk-Data-StraBe 3, 61352 Bad Homburg
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{en Jahrzehnten Partner der Industrie fir Beratung, Auslegung ung
Lieferung hochwertiger Investitionsguter internationaler Geschafts-
partner. Zur Verstarkung unseres Verkaufsteams suchen wir eine/n

DIPL. INGENIEUR/IN
Verkauf Innen-/AuBendienst

In dieser Position sind lhre wesentlichen Aufgaben die selbst-
standige technische und kaufménnische Betreuung unseres
Kundenstammes, die Angebots- und Auftragssteliung sowie der
regelméafBige Kontakt zu unseren Lieferanten im Ausland.

Es erwartet Sie ein interessantes Aufgabengebiet in vielen
Bereichen der Industrie wie GroBchemie und Ingenieurwesen,
Maschinen und Anlagenbau.

Sie haben eine positive Persdnlichkeit und ein sicheres Auftreten,
Flexibilitdt und Leistungsbereitschaft sowie sehr gute Englisch-
kenntnisse in Wort und Schrift. Erfahrungen im Verkauf sind
vorteithaft.

Ein aufgeschlossenes, leistungsorientiertes Team mit gutem
Betriebskiima erwartet Sie. Wir bieten ein ansprechendes Gehalt
und die tblichen Sozialleistungen.

lhre aussagefdhigen Bewerbungsunterlagen mit Lichtbild senden
Sie bitte an:

Bormann & Neupert

GmbH & Co. KG
Herrn Andreas Bosebeck
Postfach 26 01 55 - 40094 Disseldorf - www.bormann-neupert.de
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ECOROLL AG Werkzeugtechnik entwickelt, fertigt und verkauft
Werkzeuge zum Glattwalzen, Festwalzen und Umformen metallischer
Werkstiicke. Die Werkzeuge werden international vertrieben.

Zur Verstirkung unseres technisch orientierten Verkaufsteams
suchen wir kurzfristig einen

Dipl.-Ing. (FH) oder Techniker

Die Tatigkeit ist interessant und vielseitig. Sie umfaft die
Betreuung der Kunden und Vertretungen (Innendienst), technische
Beratung, Erstellung von Angeboten, Erarbeitung technischer
Problemlésungen sowie gelegentliche Reisen in die Verkaufsgebiete,
zum Teil verbunden mit Werkzeugvorfihrungen.

Voraussetzungen fiir die Tatigkeit sind Kenntnisse und praktische
Erfahrungen vorwiegend in der spanenden Fertigungstechnik.

Die Beherrschung der englischen Sprache in Wort und Schrift

ist zwingend erforderlich, zusétzliche Sprachkenntnisse wéren
wiinschenswert. Den versierten Umgang mit PC und géngigen
Anwendungen unter Windows setzen wir voraus.

Ihre schriftliche Bewerbung mit Ihren Gehaltsvorstellungen richten
Sie bitte an:

ECOROLL AG Werkzeugtechnik
Hans-Heinrich-Warnke-Str. 8
29227 Celle

Telefon: (0) 5141 98 65 22

Web: www.ecoroll.de

B0909401 06080200100000106

0:0®
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CH E:\,AI:IJVG %ME\JNE fuhrengg ;9,8,-,8,9,0,9- Antriebs- und Férder-
in Norddeutschland. Namhafte deutsche und europaische Hersteller
sind unsere Partner, der allgemeine Maschinenbau und groRe Endverbraucher

sind unsere Kunden.
Wir suchen zur Verstarkung unserer Vertriebsaktivitaten einen

Vertriebsingenieur (m/w)

lhre Aufgaben  Kundengewinnung durch intensive Beratungstatigkeit
Aufbau neuer Geschaftsfelder und Stdrkung des
Vertriebsgebietes
Pflege und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen
Markt- und Wettbewerbsbeobachtung
Durchfihrung spezieller Vertriebsaktion

thr Profil Ausbildung als Techniker oder Dipl.-Ing. des Maschinenbaus
Sicheres und Uberzeugendes Auftreten
Selbststéndiges Arbeiten
Freude am Umgang mit Menschen

Wir bieten Grundliche, umfassende Produktschutung und Einarbeitung

Definiertes Verkaufsgebiet mit bestehendem Kundenstamm
Hochwertige, wettbewerbsfahige Produkte

Neutraler Dienstwagen

Langfristige Perspektiven

Interesse? Dann freuen wir uns auf lhre aussagefahige Bewerbung

Hausmann + Haensgen GmbH & Co.KG
B -+ Hausma nn Postfach 75 05 52 - 28725 Bremen

" Haensgen http://hausmann-haensgen.de

'I/Antriebslechnik eMail: uhaensgen@hausmann-haensgen.de

N
hakon @

79981401 060502001NOMNNTNR
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Die HEYE International GmbH ist ein
international fuhrendes Unternehmen
des Maschinen- und Anlagenbaus fir
die Behalterglasindustrie. Mit ca. 160
Mitarbeitern und einem Umsatz von
ca. 50 Mio. € entwickeln, produzieren
und vertreiben wir komplexe Anlagen
und Systeme zur Glasherstellung.

HEYE International ist neben Heye
Glas ein Teil der irischen Ardagh-
Gruppe, die eine Schliisselposition
im internationalen Glasgeschaft hat.

HEYE International GmbH

TNTERNATIONAL

VERTRIEB-DIPL.ING. HANNOVERSCHE-ALLGEMEINE___.02.09.2006—
3 - . fj

Zum nachstméglichen Zeitpunkt suchen wir zur Verstarkung unseres Bereiches
Vertrieb einen / eine

Projektingenieur / in
Die Aufgabenschwerpunkte sind:

+ Mitwirken bei der Vermarktung der gesamten Angebotspalette der
Heye Internationat GmbH

« Koordinieren und Begleiten der Projekte vom Angebot bis zur
Auslieferung und Inbetriebnahme

«+ Betreuen der Kunden im Haus und vor Ort

- Mitwirken beim Erstellen von Preiskalkulationen

+ Erstellen von Angeboten und Durchflihren von Wirtschaftlichkeits-
berechnungen

« Prasentation von Projekten

ihre Qualifikation:

«  Abgeschiossene Ausbildung zum Ingenieur oder Techniker

« Berufserfahrung mit Vertriebsausrichtung

« Sicheres Auftreten und Kundenorientierung

+ Sichere englische Sprachkenntnisse, idealerweise Kenntnisse
einer 2. Fremdsprache

« Reisebereitschaft

Reizt es Sie, in einem technisch anspruchsvollen Umfeld und in einem Unterneh-
men zu arbeiten, das auf seinem Gebiet Weltruf besitzt? Dann freuen wir uns auf
Ihre Bewerbung. Frau Andrea Zimmermann steht lhnen fiir erste Fragen gern
telefonisch zur Verfligung (05724 - 26 480).

Lohplatz 1 31683 Obernkirchen Germany

Tel. +49 5724 - 26 480
azimmermann@heye-glas.de

1232501 06090200100000706

Fax +49 5724 - 26 203
www.heye-international.de
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FRANKFURTER-ALLGEMEINE—02.09.2006

Herausforderung in der technischen Kundenberatung

veNFiebSRYEHRT,

Chemische Industrie Deutschland

Wir sind ein weltweit tatiger schwedischer
Mineraiétkonzern, der sich in den Jahrzehaten
seines Bestehens konsequent auf die Entwick-
fung, die Herstellung und den Vertrieb von
Olprodukten auf Basis naphthenischen Rohéls
spezialisiert hat. Als Nischenanbieter, der sich
durch seine technische Kompetenz und die
hohe Motivation seiner Mitarbeiter auszeich-
net, hat sich unser Unternehmen einen Spitzen

platz auf seinen Markten verschafft. Von unse-

rem Sitz in der Nihe von Dilsseldorf betreuen
wir unsere Kuaden in Deutschland.

Als Vertriebsingenieur/in Chemische Industrie
Deutschland sind Sie verantwortlich fiir die Neu-
- akquisition von Kunden sowie die Betreuung und
Beratung des bisherigen Kundenstammes. Ste
berichten direkt an die Geschiftsfithrung und
steuern Marketingaktivitaten sowie zielgruppen-

spezifische Vertriebskampagnen. Sie koordinieren
en Kontakt mit dem technischen Service in unse-
rer Zentrale und tragen die Verantwortung fiir
Umsétze und Ergebnisse in threm Tatigkeits-
gebiet. Hinzu kommen verschiedene Projektarbei-
ten, die nach individuellen Bediirfnissen von
thnen initiiert bzw. koordiniert werden,

Als Chernie-, Verfahtens- oder Elektro-ingenieur
verfiigen Sie iber ein solides Fundament aus der
Schmierstoffindustrie bzw. der Energie- oder Ver-
fahrenstechnik. Neben threr technischen Kom-
petenz besitzen Sie eine ausgepragte Kunden-
orientierung und internationale Ausrichtung
sowie sehr gute Englischkenntnisse. Sie haben
erste Effahrungen in der Kundenak?uisition und
der Key Account-Betreuung sammein kdnnen.
Ansonsten verfiigen Sie iiber Verhandlungs-

geschick und Kommunikationsfahigkeit, s'gnd

Deutschland, Frankreich, GroBbritannien, Kroatien, Luxemburg, Niederlande, Osterreich,
Polen, Russland, Schweiz, Tschechien, Ungam, Brasilien, China, Singapur, Thailand

selbstbewusst und besitzen ein hohes MaB an
Leistungshereitschaft und Eigenmotivation.

Sofern Sie sich fiir diese interessante und an-
spruchsvalie Aufgabe interessieren, steht thnen
unser Berater Jiirgen Siebert unter der Ruf-
nummer 02 11/30089-2 14 zur Verfigung. Er
sichert fhnen Diskretion und strikte Beachtung
von Sperrvermerken ausdriicklich zu.

thre Bewerbungsunterlagen (tabellarischer
Lebenslauf, Zeugniskopien, Gehaltsvorstellungen,
Eintrittstermin) senden Sie bitte unter der .
Kennziffer 842 642 per E-Mail an
heike.pauly @ kienbaum.de oder per Post an
Kienbaum Executive Consultants GmbH,
Stadttor 1, 40219 Diisseldort.
http://kienbaum.bewerbung.de

Kienbaum®

Executive Search
Human Resource & Management Consuiting
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FRANKFURTER-ALLGEMEINE
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+49 (0) 69 90 43 30

Erst informieren! Auch Samstag/Sonntag von 17.00-19.00 Uhr

Handel mit Displays

Vertriebs-Ingenieur (m/w)

bei Handelsunternehmen eines Weltmarkt-

fihrers in Sud-Deutschland

Haben Sie eine Ausbildung als Wirtschafts-Ing.,
Ingenieur, techn. Betriebswirt oder Kaufmann
mit techn. Hintergrund? Haben Sie Erfahrungen
und Kenntnisse imVertrieb? Haben Sie vielleicht
Kenntnisse in unserem Markt? Suchen Sie jetzt
eine Position im Vertrieb unserer Produkte, bei
der Sie alle Ihre bisher erworbenen Kenntnisse
und Erfahrungen in idealer Weise auch zu Threm
Nutzen voll einsetzen und verwerten koénnen?
Dann lesen Sie bitte: Wir sind ein Handelsunter-
nehmen am Sitz einer unserer groBeren Gesell-
schaften, die bei bestimmten Produkten, wie z.B.
in LCD-Mess-Systemen und Simulationssoftwa-
re Weltmarktfilhrer ist. Unsere Produkte sind
Displaysysteme und Leiterplatten (PCB). Wir
bieten unseren Kunden individuelie Lésungen
von hochwertigen Standardmodulen bis hin
zu anspruchsvollen custom designs. Fiir den

Vertrieb dieser Produkte suchen wir eine Dame
oder einen Herren mit Ihrer Qualifikation. Sie
betreuen die vorhandenen und suchen neue Kun-
den. Sie sind der kompetente Ansprechpartner
und Berater Threr Kunden und der Mitarbeiter
der anderen Abteilungen. Sie machen Angebote
und Kalkulationen in enger Zusammenarbeit
mit dem Sie unterstiitzenden Innendienst. Sie
iiberwachen dieTermine, machen Ihr Budget und
setzen diese am Markt durch. Sie arbeiten eng
zusammen mit den meist auslandischen Liefe-
ranten und sind der Mittler zwischen diesen und
Thren Kunden. Gesucht wird ein Vertriebsprofi,
dem es Spall macht, eine solch interessante, mit
viel personlichem Frei- und Gestaltungsraum
versehene Vertriebsposition zu {ibernehmen.
Mehr sagt Thnen unser Berater: Rufen Sie Herrn
Maurer an, Kennziffer F 6461.

Baumann Unternehmensberatung

Frankfurt ¢ London ¢ Paris ¢ New York ¢ Buenos Aires
Hanauer Landstr. 220 » D-60314 Frankfurt am Main » www.baumann-ag.com
Telefon +49 (0) 69 90 43 30 « Telefax +49 (0) 69 90 43 31 70

11
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VERTRIEB-DIPL.ING. FRANKFURTER-ALLGEMEINE

Frankfurter Allgemeine Zeitung

02.09.2006

Stellen

+49 (0) 69 90 43 30

Erst informieren! Auch Samstag/Sonntag von 17.00-19.00 Uhr

Frankfurt/BerIin/DﬁsseIdorf/Harhburg/Stuttgart

Vertriebsingenieure (m/w)
Wirtschaftliche Losungen in der
Energieversorgung

Verfiigen Sie iiber eine fundierte technische
Ausbildung? Arbeiten Sie seit einigen Jahren
erfolgreich imVertrieb von erklarungsbediirftigen

Produkten und/oder Energiedienstleistungen? -

Haben Sie gute analytische Fiahigkeiten und
suchen Sie nun eine anspruchsvolle Aufgabe im
Vertrieb von komplexen Losungen? Dann lesen
Sie. bitte: Wir sind ein im Markt bekannter,
profitabel .wachsender, innovativer Energie-
dienstleister. Ein hoher technischer Standard,
extreme Kundenorientierung, Flexibilitdt und
kurze Entscheidungswege sichern uns beacht-
liche Erfolge. Um unsere Marktanteile noch
weiter auszubauen, verstirken wir unseren
Vertrieb und suchen fiir unsere Niederlassungen

Frankfurt, Berlin, Diisseldorf, Hamburg und -

Stuttgart Persoénlichkeiten mit Threr Qualifika-
tion. Nach einer angemessenen Einarbeitungs-

zeit bearbeiten Sie das Ihnen zugewiesene
Verkaufsgebiet frei und eigenverantwortlich. Sie
planen Ihre Besuche und pflegen Kontakt zu
unseren Abnehmern, im wesentlichen in den
Marktsegmenten der Wohnungswirtschaft sowie
den gewerblich genutzten Immobilien. Sie
akquirieren neue Projekte, beraten, erarbeiten
Losungen, prisentieren Angebote und verhan-
deln biszum erfolgreichen Abschluss. Unterstiit-

.zung bei Threr anspruchsvollen Aufgabe erhalten

Sie durch gut ausgebildete und erfahrene Spezia-
listen. Neben einem attraktiven Einkommen
erhalten Sie einen Firmenwagen, den Sie auch
privat nutzen kénnen. Mehr zu Unternehmen
und Umfeld der Position sagt Ihnen gerne unser
Berater: Rufen Sie Herrn F. Bogana an, Kennzif-
fer F 6345.

Baumann Unternehmensberatung |

Frankfurt 0 London ¢ Paris ¢ New York ¢ Buenos Aires
Hanauer Landstr. 220 » D-60314 Frankfurt am Main ¢ www.baumann-ag.com
Telefon +49 (0) 69 90 43 30 ¢ Telefax +49 (0) 69 90 43 31 70
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Aufstiegsmdglichkeiten.

bediirftige technische Lésungen.

sind unverzichtbar.

gerechter Bezahlung.

sonalberatung, die lhnen Vertraulichkeit zusichert.

Hubertusstr. 113 A | 47623 Kevelaer

ROGMANN, GR Tel. 02832-56595 | Fax 02832-799139

& PARTNER GBR

% info@rogmann-personal.de

Pesang
L ? www.rogmann-personal.de

Wir sind ein erfolgreiches, eigenstindig geprigtes Anlagen- und Maschinenbauunter-
nehmen am rechten Niederrhein und gehdren zu einer weltweit tatigen Untemehmens-
gruppe mit ca. 1.000 Mitarbeitern. Mit 20 zur Firmengruppe gehérenden Gesellschaften
sind wir weltfiihrend bei innovativen Systemiosungen fir die Energie- und Umwelttechnik.

Um die Marktposition und den Vorsprung gegentuber dem Wettbewerb weiter auszubauen,

suchen wir

i Diplom-Ingenieure/-innen
Maschinenbau | Verfahrenstechnik | Wirtschafts-ing.

§§ SaleS Manager/in } Systemtechnologie

mit einigen Jahren Berufserfahrung und nachweislichen Erfolgen im internationalen
Vertrieb von Investitionsgitern und -aniagen. Nach einer umfassenden Einarbeitung in
unsere speziellen Technologien sind Sie vorrangig fiir die weltweite Akquisition und
Auftragsverhandlungen zustandig. Nach erfolgreicher Tétigkeit bieten wir thnen gute

=» Techniker/in Konstruktions-/Entwicklungstechnik

mit besonderen Fahigkeiten in der Ausarbeitung von auftragsbezogenen Unterlagen wie
Einbauzeichnungen, Sticklisten, Datenbléttern, Auftragsdokumentationen sowie Montage-
und Bedienungsanieitungen. Hinzu kommt die Mitarbeit bei der Prifung und Umsetzung
von technischen Vertragsspezifikationen und die Vertriebsunterstitzung fur erkldrungs-

Fiir diese Pasitionen suchen wir Mitarbeiter/innen, die Marktpotentiale und -nischen
erkennen, entsprechende Konzepte erarbeiten und effizient umsetzen. Hochqualifizierte
Teams werden Sie dabei unterstitzen. Sie sollten durchsetzungsstark, selbstsicher,
optimistisch, wortgewandt, zuverldssig und teamfahig sein. Sehr gute Englischkenntnisse,
sicherer Umgang mit den MS Office Produkten und die Bereitschaft zu Auslandsreisen

Wenn Sie sich angesprochen fihlen und die Anforderungen erfiillen, bietet sich Ihnen
eine selbstindige, international ausgerichtete und anspruchsvolle Tatigkeit mit leistungs-

Bitte senden Sie Ihre aussagefihige Bewerbung mit Lichtbild und Angabe Ihrer Gehalts-
vorstellung sowie des nichstmdglichen Eintrittstermins an die von uns beauftragte Per-

- W W
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VERTRIEB-DIPL.ING.——FRANKFURTER-RUNDSCHAU

.02.09.2006 . »
A = e yualitale Sy oniS oS Vertriebsunternehmen fur tech-
m .‘ AngSf+ H|Ster nisch anspruchsvolle Industrieprodukte gehéren wir zur
internationalen A+P Gruppe. Die Kernkompetenzen
Beratung und Engineering sind Basis unseres Erfolgs. Zur Verstarkung unseres jungen, engagierten
Vertriebsteams in Deutschland suchen wir zum néchstmoglichen Termin eine(n)

technisch kompetente(n) Vertriebsmitarbeiter/in

Sie bringen mit:

- hohere technische Ausbildung (Ingenieur, Techniker, Meister)
« ausbaufshige chemische Kenntnisse

+ gute EDV-Kenntnisse (z.B. Word, Excel)

« Reisebereitschaft (gelegentlich)

« Teamgeist uind Initiative.

Wir erwarten:

« unbedingten Erfolgswillen und uberdurchschnittliche Einsatzbereitschaft
» kreative Arbeitsweise

« Englischkenntnisse in Wort und Schrift

» kaufmannische Grundkenntnisse.

Wir bieten:

« intensive eigenverantwortliche Einarbeitung

« feste Ubernahme nach erfolgreicher Einarbeitungsphase

 Fixgehalt und betriebliche Sozialleistungen

« eine abwechslungsreiche Tatigkeit in unserer technischen Abteilung mit Aufstiegschancen.

Haben Sie vorab Fragen?
« Bitte wenden Sie sich an unseren Herrn Kirche: 06105-9254-15.
« Besuchen Sie unsere Homepage www.angst-pfister.com

Senden Sie bitte Ihre vollstiandigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe lhres Gehaltswunsches und des
frihestmaéglichen Eintrittstermins an:

Angst+Pfister GmbH, z. H. Frau B. Schart, Siemensstrasse 2, 64546 Morfelden
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Top-Position in der kunststoffver-|

arbeitenden Industrie ‘

Suchen Sie eine selbstandige und entwicklungsfahige Tétig-
keit auf dem Gebiet der Kunststoffverarbeitung?

Wir sind ein fihrendes Schweizer Unternehmen im Bereich
der Kunststoffverarbeitung im technischen Spritzguss-
bereich mit grossen Exportanteilen nach Deutschland.

Mit dem Ziel, unsere Kundennihe in Deutschland bei poten-
tiellen Abnehmern zu intensivieren, suchen wir einen sehr
erfahrenen

VERKAUFS-INGENIEUR
Technische Kunststoff-

systeme

dem wir die Verantwortung fiir die Marktentwicklung, den
Vertrieb und das Accountmanagement unserer hochpré-
zisen Kunststoffprodukte bertragen wollen. lhre Kunden
sind Unternehmen aus den Branchen Biro- und Telekom-
munikation, Elektrotechnik und Elektronik und den Berei-
chen Haustechnik und Gebaudeautomation usw.

Wenn Sie diese vielseitige, verantwortungsvolle und selb-
stdndige Tatigkeit anspricht, dann freut sich unsere

Geschaftsleitung auf lhre vollstandigen Bewerbungsunter-
lagen.

RIWISA AG

Kunststoffwerke

Postfach 57

CH-5607 Hagglingen

Tel. D041 56 616 93 93 l

www.riwisa.ch |
|
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HAMBURGER-ABENDBLATT 02.09.2006

Kompetenz zahlt

Kraftanlagen Hamburg ist ein expandierendes Dienstleistungsunternehmen der GAH-
Gruppe und zéhlt zu einem der fuhrenden deutschen Unternehmen im Bereich der

Energie-, Umwelt- und Brandschutztechnik.

Kraftanlagen Hamburg verfugt seit mehr als 25 Jahren Uber fundierte Erfahrungen im
gewerblichen, industriellen und kommunalen Anfagenbau. Zu unseren Referenzobjekten
gehdren GroBanlagen der Strom-, Warme- und Kalteerzeugung sowie der Brandschutz-
technik.

Kraftanlagen Hamburg ist eingebunden in den Wissenspool eines erfolgreichen interna-
tionalen Konzerns mit 5 Milliarden Euro Jahresumsatz und Uber 8.000 Mitarbeitern.

Fiir unsere aufstrebenden Bereiche sind zum nichstmaoglichen Zeitpunkt die nachstehend
beschriebenen Positionen zu besetzen:

Vertriebsingenieur Anlagenbau (w/m)

Als Vertriebsingenieur sind Sie verantwortlich flir die Betreuung unserer Kunden,
Auttragsakquisition und Unterstitzung der Angebotskalkulation. Sie haben ein Ingenieur-
studium der Fachrichtung Anlagenbetriebstechnik, Versorgungstechnik o. A. erfolgreich
abgeschlossen und verfligen dariiber hinaus Uber sichere Englischkenntnisse in Wort
und Schrift. Projekterfahrung und Fachkenntnisse in den Bereichen Warme- und
Energietechnik sind uns wichtig. Erste Vertriebserfahrungen waren wiinschenswert. Eine
zielorientierte Arbeitsweise setzen wir voraus.

Projektingenieur Anlagenbau (w/m)

Sie haben ein Ingenieurstudium der Fachrichtung Anlagenbetriebstechnik, Versorgungs-
technik o. A. erfolgreich abgeschlossen und verfligen darliber hinaus lber gute Englisch-
kenntnisse in Wort und Schrift. Projekterfahrung und Fachkenntnisse in den Bereichen
Strom-, Warme- und Kaitetechnik waren von Vorteil. Auch talentierte und engagierte
Jungingenieure haben eine Chance zum Einstieg in den Beruf. Zu ihren Aufgaben z&hlen
Planung und Errichtung von kompletten Anlagenbauauftragen in einem professionellen

Team.

Projektingenieur/Techniker Brandschutztechnik {(w/m)

Sie haben ein Ingenieurstudium oder eine Technikerausbildung der Fachrichtung Ver-
sorgungstechnik o. A. erfolgreich abgeschlossen. Wenn Sie zusatzlich tiber Fachkenntnisse
in der Brandschutzanlagentechnik und/oder im -service vertiigen, sollten wir uns
kennenlernen. Auch talentierte und engagierte Jungingenieure haben eine Chance zum
Einstieg in den Beruf. Ihr Aufgabenspektrum umfasst Planung und Errichtung von
kompletten Brandschutzanlagen.

Technischer Zeichner Anlagen-/Rohrleitungsbau (w/m)

Sie verfigen Uber eine abgeschlossene Berufsausbildung als Technischer Zeichner,
besitzen fundierte Kenntnisse in der Erstellung von technischen Zeichnungen im Anlagen-
sowie Rohrleitungsbau und beherrschen den routinierten Umgang mit AutoCAD. Zu thren
Aufgaben gehért das Erstellen von Schemata, Konstruktionsplanen und Rohrleitungs-
isometrien.

Alle Positionen erfordern Flexibilitdt und Lernbereitschaft, ein hohes Mal3 an Eigenver-
antwortung sowie selbststandiges, ziel- und kostenbewusstes Arbeiten. Die konstruktive
Zusammenarbeit mit unseren Kunden, in externen und internen Teams sowie der sichere
Umgang mit MS-Office-Applikationen in einer vernetzten Windows-Umgebung gehdren
zu lhrer taglichen Routine.

Sie sind interessiert? Sie erkennen sich im Anforderungsprofit wieder? Dann wirden wir
Sie gerne kennenlernen. Bitte senden Sie uns Ihre schriftliche und umfassend aussagefahige
Bewerbung.

Kraftanlagen FangdieckstralBe 68
Hamburg GmbH D-22547 Hamburg
GAH 2z Gruppe www.ka-hamburg.de




KW 35-2006

VERTRIEB-DIPL.ING.

STUTTGARTER-ZEITUNG ® 02.09.2006

AR AR
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EUROPE

Field Application Engineer/ FT

AEON Europe B.V. ist ein weltweit fuhrendes Unternehmen im Bereich Embedded Boards und
Panel-PC Business. Mit dem Headguner in Taipei und Produktionststatten sowie Niederlassungen
in China, USA, Asia Pacific und Europa (Niederlande, Deutschland) sind wir weltweit vertreten

Zum Ausbau unserer Niederlassung im Raum Stuttgart suchen wir schnefist mdglich eingn
engagierten und motivierten Kollegen,

Sie sind Elektrotechniker /-in oder Ingenieur /-in, haben Erfahrungen im Industrie-PC-Bereich. Sie sind
kontaktfreudig und reisen gerne.

Aufgaben:

Unterstiitzung unserer internationalen Distributoren

Schnittstelle zwischen unseren Kunden und dem Headquarter in Taiwan
Projektunterstiitzung vor und nach der Auftragserteilung

Unterstiitzung unserer Vertriebsmitarbeiter

Produkt Marketing und Prasentation

Anforderungen:

Kenntnisse iiber Funktionsweise und Aufbau von Computer Systemen
qute Deutsch und Englisch Kenntnisse

(eine weitere europdische Sprache waire von Vortel)

selbststandiges Arbeiten sowie Reisebereilschaft

Sie erwartet ein junges, hoch motiviertes Team. Bei uns kannen sie Ihre Ideen umsetzen, kreatives

Arbeiten ist gefragt.
Wir freuen uns auf thre schriftliche Bewerbung (auch e-mail} unter Angabe ihres frihest maglichen

Eintritttermins und lhrer Gehaltsvorsteliung.

AAEON Europe B.V.

Karin Sanders

Science Park 5080

5692 EA Son, Netherlands
Email: karinsanders@aaeon.com

www.aaeon.com

N
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ARCOTRONICS

Gehen Sie mit uns in eine erfolgreiche Zukuntft!

Als weltweit agierende Elektronikgruppe im Bereich passive Bauelemente
sind wir ein zuverlassiger und kompetenter Partner unserer Kunden speziell
in den Bereichen Automotive, Industrieelektronik und Telekommunikation.

Die Neubesetzung der Position erfolgt als Altersnachfoige zum friihestmoglichen
Zeitpunkt.

Vertriebsingenieur
im AuBendienst (m/w)

Ihr Aufgabengebiet umfast die Betreuung unserer namhaften Kundschaft im
Raum Baden-Wiirttemberg sowie zugeordneter Keyaccounts.

thre Voraussetzungen:

» Technisch orientierte Hochschulausbildung im Bereich Elektronik /
Elektrotechnik o. &.

* Méglichst Berufserfahrung im AuBendienst

» Sicheres Auftreten und Eigeninitiative

» Verhandlungsgeschick und Durchsetzungsvermégen

¢ Gute EDV-Kenntnisse (MS Office)

¢ Gute Englischkenntnisse

Wir bieten thnen ein interessantes und innovatives Aufgabengebiet, sowie eine
umfassende Einarbeitung.

Wir gewahren Ihnen eine leistungsgerechte Vergiitung, die Einrichtung eines Home-
office und ein Firmenfahrzeug, weiches auch zu ihrer privaten Nutzung zur Ver-
fligung steht.

Ein engagiertes Team erwatrtet Sie!

Bitte senden Sie lhre aussagefahigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe lhres
Gehaltswunsches und des frilhestmbglichen Eintrittstermins an unsere Frau
Kogisberger.

ARCOTRONICS Bauelemente GmbH { Rudoif-Diesel-Str. 21
86899 Landsherg | E-Mail: koeglsberger@arcotronics.de
www.arcotronics.de | www.arcotronics.com
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(SWEP International AB, Landskrona, Schweden ist der

weltgrofte Hersteller geldteter Plattenwérmetauscher
und Tochtergesellschaft der international tdtigen Dover

Corporation, New York.
Zur Verstarkung unseres Teams Vertrieb / Marketing suchen wir einen/eine

Vertriebsingenieur/-in / Key-Account-Managetr/-in

Zu thren Aufgaben gehdren die Akguisition, die fachliche Beratung und
selbstandige Verhandiungsfiihrung mit unseren Kunden sowie das
Erarbeiten von kundenspezifischen Angeboten und Losungen. Sie arbeiten
dabei sehr eng mit den weiteren Vertriebsniederlassungen in Gentral Europe’
South zusammen. thr Vertriebsgebiet erstreckt sich hauptséchiich auf

Osterreich.

Wir erwarten eine aufgeschlossene flexible Persdnlichkeit mit Engagement
und Kreativitét. Als Diplom-ingenieur/Techniker der Fachrichtung
Maschinenbau mit entsprechendem Schwerpunkt in der Warmetechnik
haben Sie ideale Voraussetzungen. Gute Kenntnisse der englischen
Sprache sowie ein gutes technisches Allgemeinverstandnis setzen wir
voraus. Ein neutraler Firmenwagen mit privater Nutzung wird gestelit.

Bitte richten Sie [hre vollstandige Bewerbung mit Lebenslauf, Foto,
Gehaltswunsch und frihestméglichem Eintrittstermin an:

Herrn Gottesbiren

c/o SWEP international AB,
- Sales Representative Germany
- TannenstraBe 9
a company -

D-80762 Firth

matthias.gottesbueren@swep.net

PEVEE L e
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e —————————————————————pL e A E

mit Branchenerfahrung in der Wilzlager-Industrie
gesucht ...

... um unsere Marktposition weiter auszubauen!
Wir sind...

o gin mittelsténdisches Veririebs-Unternehmen fir
technische Przisionsprodukte

* Vertriebspartner fiir international sehr
erfolgreiche Unternehmen

e im Maschinenbau, in der Medizin-
und Automatisierungstechnik titig

Wir erwarten von lhnen...

o Branchenerfohrung in der Wlzlager-
Industrie (rotativ und linear)

e cine praxisorientierte Ausbildung ;
o erfolgsorientiertes, selbstdndiges Arheiten "

o Einfiihlungsvermégen
{Sie sprechen die Spruche unserer Kunden. ..}

o qute Englisch-Kenntnisse

Dieses Profil passt auf Sie? )
Dann senden Sie bitte lhre schriftliche Bewerbung an:

() sBN walzlager

Vogelbacher Weg 73 - 66424 Homburg-Erbach - Tel. 0 68 41-75 63 00 - Fax: -75 63 09
Internet: www.shn.de - E-Mail: info@sbn.de
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Die MUY International GmbH 1st einer der tiihrenden Anbieter in Europa auf dem
Gebiet der Herstellung von Hochdruckflaschen sowie Behiltern aus Stahl und in- ' ' ‘
novativen Verbundwerkstoffen zur Speicherung von Industriegasen und sonstigen

Gaser. Spezialisiert haben wir uns ferner auf dem CNG-Markt — weltweit —. International

Wir suchen

Key Account ManagerIn

Dipl.-Ing. (Maschinenbau/Fahrzeugtechnik) oder/und Dipl. Kaufmann, m/w

Sie soliten mehrjahrige Vertriebs-Berufserfahrungen in einem Mittelstandunternehmen sowie fundierte
Franzésisch- und Englischkenntnissese mitbringen und nachweisen kénnen. Von Vorteil wiren ebenfalls
umfargreiche Kenntnisse in der Abwicklung von ,,LC-Geschaften®.

Wir bieten eine anspruchsvolle Position, eine systematische und individuelle Einarbeitung sowie ein sehr
gutes Arbeitsklima. Eine leistungsbezogene Vergiitung ist fiir uns eine Selbstverstindlichkeit.

Bitte richten Sie Ihre aussagekriiftigen Bewerbungsunterlagen an:

MCS International GmbH - Personalleitung —, Karlstr. 23-25, 46535 Dinslaken
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Wir sind ein kontinuierlich
expandierendes Unternehmen mit
Uiber 850 Mitarbeitern in Offenburg.

unser Name gilt in der Fachwelt als
Markenzeichen fiir modernste Techno-
logie mit hohen Qualitdtsanspruchen.

“Wer zu den weltweit fihrenden Herstellern im

Bereich der Geschirrspiiltéchnik, Fordersysteme,

Abwasser- und Hygienetechnik gehért, muss sich taglich
neu beweisen.”

Zur Ergianzung unseres Vertriebes ,Spiiltechnik” suchen wir einen

Vertriehs-ingenieur/

Vertriehshoauftragtor ww

Sie...
@ kennen sich auf dem Gebiet von Chemischen Produkten und Wasseraufbereitung
fur das gewerbliche Geschirrspiilen bestens aus

® arbeiten gerne neue Vertriebskonzepte aus und vermitteln Wissen an unsere
Absatzmittier und Anwender

@ besitzen Erfahrung {ber Distribution und Logistik im mehrstufigen Handel
@® sind teamorientiertes Arbeiten gewohnt

® verflgen Uber technisches Knowhow und eine Ausbitdung mit chemischem
Hintergrund

@ kennen die Besonderheiten einer ,mobilen” Aufgabe.
Wir bieten...

@ eine anspruchsvollie Aufgabe die Sie fordern wird
® die Mdglichkeit lhre ideen im Markt anzuwenden
® interne Unterstiitzung durch ein engagiertes Team.

Gemeinsam wollen wir unsere Marktstellung ausbauen durch...

® eine optimale Kundenbindung und -gewinnung gepragt durch Fairness und
Zuverlassigkeit

@ die intensive Unterstitzung und Starkung unserer Vertriebsstruktur

© Methoden im Wettbewerb, die von Anstand und Willen zum Erfolg
gleichermaBen gepragt sind.

Interessiert? - Dann...

® konnen Sie sich im Internet gerne weiter Uber uns informieren
® soliten Sie diese Chance ergreifen und uns schreiben

@ sichern wir ihnen unsere Diskretion bezuglich Ihrer Bewerbung verbindlich zu.

MEIKO Maschinenbau GmbH & Co0. KG

Leitung Personalwesen - Kenn-Nr, 22002006
Postfach 2040 - 77610 Offenburg
www.meiko.de - e-mail: personal@meiko.de
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JVYEINFUR T NER ¢
....... ' A SALES & SOLUTIONS },

Die Weinfurtner Sales & Solutions GmbH ist ein weltweit operierender und
unabhéngiger Anbieter von Dienstleistungen und Technologie-KnowHow fiir
Lésungenim Bereich der Kartenherstellung und ID Projekten.

Wirsuchen zum baldm'jglichsten Eintritt
o " “sineln Vertriebsmitarbeiterfin
zur Erweiterung unseres jungen, dynamischen Teams im internationalen Umfeld.

Sie sind Ingenieur, Maschinenbau oder Elektrotechnik mit betriebswirtschaftlichen
Kenntnissen und konnten bereits Erfahrungen im internationalen Vertrieb sammein,
Sie arbeiten selbststiandig, kreativ und marktorientiert. Reisebereitschaft und
verhandlungssicheres Englisch in Wort und Schrift setzen wir voraus, eine weitere
Fremdsprache ist wiinschenswert. Idealerweise kommen sie aus der Smart Card
undfoder Security Branche.

Wir bieten ihnen eine interessante und abwechslungsreiche Tatigkeit im In- und
Ausland in einem wachsenden Untermehmen. Wenn Sie interessiert sind an einer
verantwortungsvollen Aufgabe mit Gestaltungs- und Handlungsspielraum in einem
jungenTeammit guten Betrisbsklima und Entwicklungsmaglichkeiten, dann senden
sie uns ihre aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen an:

Weinfurtner Sales & Solutione GmbH www.weinfurtner.com

2. Hd. Frau Brigitte Roidt brigitte.roidi@waeinfurtner.com
Schiach! 8 Tel.. +49(0) 9431998433
D-92421 Schwandorf Fax: +49(0)9431 998401
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KD dystemtecnmk GmbH

Wir sind ein Systembaus fiir Medientechnik und gehéren zu dem Ver-
bund eines mittelstindischen Medizintechnikunternehmens. Unser
Tétigkeitsfeld liegt in der Planung und Installation von Losungen fiir
dic Dokumentation, Kommunikation und Prisentation in medizini-
schen Ejnrichtungen sowie fiir die Stenerung von medizinischen Ge-
riiten einschlieBlich der Systemeinbindung in bestehende EDV-Netz-
werke. Unsere Installationsleistungen erbringen wir im Inland und

Ausland.

Zur Unterstiitzung unseres Teams suchen wir eine/n:

Vertriebsingenieur (m/w)

Sie verfiigen tiber eine technische Ausbildung sowie Berufserfahrung
in der Planung und Konzeption von technischen Systemen aus dem
Bereich Medientechnik, Elektrotechnik oder Elektronik. Interesse an
Medientechnik setzen wir voraus. Kenntnisse im Projektgeschift oder
in der Medizintechnik sind von Vorteil.

Ihr Aufgabenschwerpunkt liegt in der Konfiguration von funk-
tionsfihigen medientechnischen Anwendungen auf Basis der Infor-
mationen des Kundenvertriebs, der Erstellung von Angeboten, der
technischen Pritfung der Bestellungen sowie der Rechnungspriifung.
Des Weiteren arbeiten Sie aktiv an der Weiterentwicklung bestehen-
der Systemlosungen mit. Gute Englischkenntnisse sind wiinschens-

wert.

Leiter technische Koordination

Sie sollten iiber eine Ausbildung und/oder Berufserfahrung in der
Elektronik, Medientechnik oder Radio- und Fernsehtechnik verfiigen
sowie bereits Fithrungserfahrung gesammelt haben.
Nach einer Einarbeitungsphase gehort zu Threm Aufgabengebiet die
Leitung des technischen Bereichs, d. h. neben der Werkstattorganisa-
tion u. a. auch die interne Arbeits- und die externe Einsatzplanung, die
Sicherstellung der Einhaltung technischer Vorschriften sowie die Pro-
zessoptimierung. Gute PC-Kenntnisse setzen wir ebenso voraus wie
die Bereitschaft zu Reisen.

Mitarbeiter/in Finanzbuchhaltung

(fiir einen Befristeten Zeitraum von 6-12 Monaten)

Sie verfiigen iiber eine abgeschlossene kaufménnische Ausbildung,
EDV-Kenntnisse und mehrjdhrige Erfahrung in der Finanzbuchhal-
tung eines produzierenden Unternehmens.

Im Rahmen der buchhalterischen Trennung unserer Unternehmen
wird Thr Aufgabenschwerpunkt auf der Erfassung und Kontierung von
allen in der Finanzbuchhaltung iiblichen Belegen sowie der Erstellung
von Rechnungen und sonstigen Belegen zur Verrechnung zwischen
den Gesellschaften liegen. Des Weiteren erstellen Sie die zu diesen

Arbeiten erforderlichen Dokumentationen und sonstigen Nachweise.
Wir sprechen Personen an, die sich in einem dynamischen Umfeld
wohl fithlen und iiber eine durchsetzungsstarke Personlichkeit verfii-
gen. Wir bieten neben einem interessanten und zukunftsorientierten
Arbeitsumfeld eine berufliche Perspektive in einem jungen Team.
Bitte richten Sie Ihre aussagefihigen Bewerbungsunterlagen ein-
schlieBlich Einkommensvorstellungen an

KS Systemtechnik GmbH
c/o bpd.systemtechnik GmbH
IndustriestraBe 16, 76344 Eggenstein

z. Hd. Herm Jens-M. Rossel
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Ihr Start in eine %neue Zpkunft

Als global agierender
Dieselmotorenhersteller gehort

IVECO MOTORS zum IVECO

Konzern.

In verschiedenen européischen
Forschungszentren und
Motorenwerken entwickeln

und produzieren wir Motoren

fir den Antrieb von Bau-, Land-, Forst-,

Kommunalfahrzeugen und
Stromaggregaten sowie Motoren

fiir die Schifffahrt und fir
Schienenfahrzeuge.

MIt einer Jahresproduktion von
440.000 Dieselmotoren, zéhlen wir
weltweit zu den filhrenden Herstellern
von Dieselmotoren.

Fir VECO MOTORS Deutschiand, mit Sitz in Neckarsulm, suchen wir zum

nachstmoglichen Termin eine/n

Verkaufsingenieur/-in

Sie sind verantwortlich fir die Betreuung
der bestehenden Kundenpotentiale und
die Neukundengewinnung in Deutschland,
Osterreich und der Schweiz. Dazu gehort
die Ausarbeitung von Angeboten,
Verkaufsunterlagen, Markt- und
Wettbewerbsanalysen, von Vorschldgen
fiir verkaufsfordernde MaBnahmen sowie
die Abwicklung und terminliche
Uberwachung der Kundenauftrage.

Diese Aufgabe erfordert eine hohe
AuBendiensttitigkeit und ist eine
Herausforderung fr
Maschinenbauingenieure oder Techniker,
die Uber Erfahrungen in der
Antriebstechnik, vor allem naturlich im
Motorenbereich verfugen. Sie haben
englische, idealerweise italienische

Sprachkenntnisse sowie
PC-Erfahrungen. Als kontaktstarke,
kreative und selbstsichere
Persdnlichkeit sind Sie mit Engagement
bei der Sache und bringen Flexibilitat
sowie die notige Mobilitat mit.

Diese Aufgabe gibt auch Absolventen
die Chance groBzugiger
Entwicklungsmaoglichkeiten.

Wenn Sie diese Position in einem
internationalen Unternehmen
interessiert, senden Sie bitte Ihre
volistandige Bewerbung mit
Entgeltvorstellung an Frau Thiel.

IVECO MOTORS Deutschland
Heiner-Fleischmann-StraBe 9
74172 Neckarsulm
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Rutronik ist einer der bedeutendsten Distributoren fiir elektronische Bauelemente mit
besten Erfolgsvoraussetzungen fiir die Zukunft. Uber 1.100 Mitarbeiter, Niederlas-
sungen in ganz Europa, hohe Dynamik und ehrgeizige Ziele - Fakten, die lhnen ein
zukunftsorientiertes Umfeld garantieren,

Wir verstirken unser Bliro in Dortmund:

Vertriebsingenieur m/w

im AuBendienst

Kennen Sie sich aus in der Distributions-Branche? Fiihlen Sie sich im Vertrieb genauso zu Hause wie
in der Welt der Elektronik? Sind Sie ein #Volblut“Verkiufer und kénnen Sie hierbei auf ein solides
Bauelementewissen zurickgreifen? Beherrschen Sie die Arbeitstechniken und strategischen Werk-
zeuge eines Vertriebsprofis von A-2?

Wir bieten lhnen eine attraktive Perspektive:
Sie betreuen einen bestehenden Kundenkreis im GroBraum Dortmund. Durch lhre strategische
Kundenplanung und den gezielten Aufbau von Neukunden optimieren Sie die Struktur lhres

Vertriebsgebietes. Ihr eigenes Vertriebsteam und unsere technischen Spezialisten vor Ort und in
der Zentrale bei Pforzheim stehen lhnen hierbei zur Seite.

Interessiert? Auf Sie wartet ein international wachsendes Unternehmen mit einer hervorragenden
Marktposition, einem attraktiven Vergiitungssystem und ausgezeichneten Entwicklungsméglich-
keiten. Engagierten Nachwuchskriften oder Quereinsteigern bieten wir gerne auch Einstiegsmog-
lichkeiten Gber unser Traineeprogramm.

Wir freven uns auf lhre Bewerbung. Bitte teilen Sie uns darin auch lhre Gehaltsvorstellung und
lhren Eintrittstermin mit, Fiir weitere Informationen steht lhnen Frau Christina Gruber unter Tel Ny,
07231 801-207 oder E-Mail: rutronik<careers@rutronik.com gerne zur Verfiigung.

i RUTRONIK . Elektronische Bauelemente GmbH
berzeugen IndustriestraBe 2 . 75228 Ispringen/Pforzheim
durch Leistung Tel.+497231 8010 . rutronik-careers@rutronik.com
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o der Luftfahrtindustrie

e des Automobil- und Fahrzeugbaus
« des Diesel- und Gasmotorenbaus ISO LITE
« des Stromungsmaschinenbaus

« des Maschinen- und Anlagenbaus

wollen wir expandieren, unsere Mannschaft verstarken und unseren Kunden
mit noch mehr Leistung und technologischen Perspektiven zur Seite stehen.

Das ist der Anspruch, mit dem wir uns als Entwickler und Hersteller von
thermischen und thermoakustischen Hochtemperatur-Dammsystemen
als Marktftihrer positioniert haben.

Sie interessieren sich flr solche Technologien?

Sie wollen an vorderster Front des technischen Fortschritts die Standards von
morgen mitentwickeln?

Dann kommen Sie zu uns an Bord und gehen mit uns weiter auf Erfolgskurs als:

Vertriebsingenieur(in)

mit den Aufgaben:

Kundenakquise (Kundenstamm: Europa und USA),
Kalkulation, Angebotserstellungen und Projektbetreuungen

und einem Aufgabenbereich:

Intensive Betreuung eines bestehenden Kundenstamms sowie die Akquisition
von Neukunden.

Dariber hinaus betreuen Sie die von |hnen akquirierten Auftrage verant-
wortlich bis zur Auftragsabwicklung. Eine enge Zusammenarbeit mit den
Bereichen Entwickiung, Konstruktion und Produktion geben lhnen einen
fundierten Hintergrund.

Wir erwarten...

...ein abgeschlossenes Studium als Diplom-Ingenieur der Fachrichtung
Thermodynamik oder Maschinenbau. Neben kfm. Kenntnissen soliten Sie
méglichst Berufserfahrung und Kenntnisse in der Verhandlungsfiihrung mit-
bringen. Gute Sprachkenntnisse in Englisch sind zur Bearbeitung des inter-
nationalen Marktes erforderlich.

Ebenso eine zielstrebige, strukturierte und eigenverantwortliche Arbeitsweise.

Wir bieten...

..hochinteressante Aufgabenfelder, ein motiviertes Team, ein gutes Betriebs-

klima, ein hohes MaR an Eigenverantw
, )  an Eige ltwortung, modernste Arbeitsmi
gute Entwncklungsmoghchkelten, ein vielfaltiges und intgg'stggnr:?eesl, ?ur;f

gabenspektrum und ei i
segmenten. ne hohe Dynamik in unseren spannenden Markt-

Fiihlen Sie sich angesprochen?

Dann senden Sie bitte ihre aussa

Angabe Ihrer Einkommensvorstellu Jekraftigen Bewerbungsunterlagen mit

ng und dem friihesten Eintrittstermin an

G+H ISOLITE GmbH

Z. Hd. Herrn Winfried Sch '
IndustriestraBe 125 neeberger
67063 Ludwigshafen

Telefon: ++49 (0) 621/6903-144
Telefax: ++49 (0) 621/6903-134

E-Mail: winfried.schneeberger@ guh-isolite.de I so L I T E
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Die WILLY VOGEL AKTIENGESELLSCHAFT ist eine international erfoig-
reiche Maschinenbau AG und gehért zum weltweit operierenden SKF-
Konzern. In zwei Werken in Deutschland sowie Tochtergesellschaften in
Europa, Asien und den USA fertigen wir automatische Systeme der Zentral-
schmiertechnik fur den Maschinen-, Anlagen- und Nutzfahrzeugbau. Tech-
nische Kompetenz, hohe Qualitdt und ausgeprigte Kundenorientierung
haben uns seit Jahrzehnten die Weltmarktfihrerschaft gesichert.

Fir unser Werk in Hockenheim suchen wir einen erfahrenen

Vertriebsingenieur (m/w)

der in einem hochqualifizieten Team an der weltweiten Vermarktung
unserer Systeme der Nutzfahrzeugschmierung tatkréftig mitwirkt und die
Geschaftsbeziehungen zu unseren Industriekunden im In- und Ausland
weiter ausbaut.

Sie betreuen Hersteller aus der Baumaschinen-, Landmaschinen- und
Sonderfahrzeugindustrie. Dabei arbeiten Sie mit unseren internationalen
Vertretungen eng zusammen. Zu den Aufgaben gehdren weiterhin die
Prasentation unserer Systeme, die Beratung und Schulung von Kunden
und Vertriebspartnern sowie die Erarbeitung von technischen Angeboten
und die selbststandige Betreuung von Projekten.

Sie haben nach einem abgeschlossenen Studium der Fachrichtung Ma-
schinenbau oder Fahrzeugbau oder vergleichbarer praktischer Erfahrung
im internationalen Vertrieb technischer Produkte — idealerweise der Nutz-
fahrzeugindustrie oder einem Zulieferer — gearbeitet.

Sichere Englischkenntnisse, ein Uberzeugendes Auftreten, Verhandlungs-
geschick, Fuhrungstalent und die Bereitschaft zu weltweiten Dienstreisen
sind unbedingt erforderlich.

Wir bieten lhnen eine anspruchsvolle Aufgabe mit erheblichen Freirdumen
und einem hohen MaB an Selbststiandigkeit sowie eine Dotierung, die
Leistung in besonderem Umfang honoriert.

Bitte senden Sie lhre vollstindige Bewerbung mit Angaben zur frihesten
Verfugbarkeit und Einkommensvorstellung an die von uns beauftragte
Rédiger & Rodiger Personalberatung oHG, WallotstraBe 8, 14193 Berlin,
Telefon (0 30) 8 93 66 80, post@roediger.de

PERSONALBERATUNG
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Wir sind Hersteller & Handler von Industrickomponenten/
industrieanlagen fiir die nachhaltige Umwelttechnik mit
Sitz in Fussach/Osterreich und suchen zur Verstarkung
unseres Teams einen

Vertriebsingenieur

Wenn Sie

> im Alter von 27-45 Jahren und eine kommunikative und kontaktfreudige
Persénlichkeit sind

> Erfahrung im Vertrieb von Industriekomponenten und der Betreuung von
Key Accounts haben

> nele Marketingstrategien in neuen Markten durchsetzen kénnen

> ubgr strategisches, konzeptionelles Denken und technischen Background
verfugen

> Reisebereitschaft mitbringen und Uber vertragsichere Englischkenntnisse
verfliigen (2. Fremdsprache, 2.B. Spanisch von Vorteil),

dann mdchten wir Sie gerne kennenlernen

Wir bieten

> einen vielseitigen Aufgabenbereich im internationalen Vertrieb

> Mitwirken bei der Entwicklung und Markteinfihrung von innovativen
Produkten

> Permanente fachliche Weiterentwicklung

> Neutrales Firmenfahrzeug fur Geschafts- und Privatnutzung

> Interessantes Fixum mit Uberdurchschnittlicher Erfolgsbeteiligung

Interessant?

Dann freuen wir uns ber thre kompletten Bewerbungsunterlagen (ink!. Foto)

Bilgeri ENVIRONTEC GmbH, Schilfweg 1, A- 6972 Fussach
www.environtec.at - E-Mail: w.bilgeri@environtec.at
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Fiir den Raum OSNABRUCK - BIELEFELD ~ HANNOVER suchen wir eine/n
qualifizierte/n VERTRIEBSINGENIEUR/IN AUBENDIENST.

Die Welt der Liifter- und
Antriebstechnik ist die Weit von

L e ) ebm-papst. Mit einem einzig-

S!e sind zustandig fir den Verkaut von .technisch hnchyyeftlgen Produk?en. artig umfassenden Produktpro-
Die Betreuung und Zusammenarbeit mit unseren langjéhrigen Kunden ist Motoren und Ventila
ebenso wichtig wie die Gewinnung von neuen Kunden. Weiterhin wirken Sie gramm an 1 una ventra-

mit bei der Einfiihrung von neuen Produkten im Markt. im Rahmen eines

1-2 jahrigen Trainee-Programms werden Sie fiir ihre umfangreiche und
anspruchsvolle Tatigkeit im AuBendienst vorbereitet. Dabei werden Sie in
samtlichen kaufménnischen und technischen Fachabteilungen in der Firmen-

toren sind wir weltmarktfihrend
und bieten Ldsungen fiir die
unterschiedlichsten Branchen —

beispielsweise fir Luft-, Klima-
zentrale in Mulfingen und bei unseren Tochterunternehmen mitarbeiten, um und Kiltetechnik, Automobile,
voq der B_asts her die Betriebsstruktur und die Firmen- und Vertriebs- Haushaltsgerate, Industrie-
philosophie kennenzulermen.

anlagen, Computer und Tele-
kommunikation. Unser Anspruch
ist es, vorbildliche Leistungen zu

Was erwarten wir von thnen? Sie verfiigen (iber ein abgeschlossenes Inge-
nieurstudium der Fachrichtung Elektro-/ Elektronik- oder Feinwerktechnik.
Kommunikationsfahigkeit, sicheres Auftreten, Verhandlungsgeschick und

erbringen und in Qualitit und
Engagement runden Ihr Persdnlichkeitsprofil ab und sind wichtige Voraus- Innovation MaBstibe zu setzen.
setzungen fiir eine erfolgreiche Tatigkeit. {ber 8.600 Mitarbeiter in
Wir bieten Ihnen ein leistungsgerechtes Gehalt und sehr gute Sozialleistun- Deutschl.and und n a”?r W,e”
gen. Wihrend lhrer Einarbeitungszeit erhalten Sie ein Festgehalt; im AuBen- setzen sich taglich aatir ein ..

dienst setzen sich lhre Bezlige aus einem Grundgehalt und einer Provision
zusammen. Selbstversténdlich steht thnen filr Ihre Reisetétigkeit (auch zur
privaten Nutzung) ein Dienstwagen zur Verfiigung.

mit Begeisterung und Leiden-
schaft, die wir geme auch mit
fthnen teilen!

Uber Ihre Bewerbung, auch von Berufsanfingern/innen, freuen wir uns.

Fiir Vorabinformationen steht thnen unser Personalleiter Hans-Dieter Miiller
unter der Telefon-Nr. +49(0)7938/81-245 gerne zur Verfiigung.
thre volistandigen Bewerbungsunteriagen senden Sie bitte an

ebm-papst Mulfingen GmbH & Co. KG - Bachmiihle 2 - D-74673 Mulfingen
Phone +49(0)7938/81-245 - Fax +49(0)7938/81-319

hans-dieter.mueller@de.ebmpapst.com - www.ebmpapst.com ebm papSt

37272801_000306
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VERTRIEB-DIPL.ING.

NEUE-WESTFALISCHE 03.09.2006

IMACO

Als Vertriebsgeselischaft flir hochwertige mechanische Kompo-
nenten und Baugruppen suchen wir zur Verstarkung unseres
AuBendienstes flir die Bersiche NRW und Niedersachsen eine(n)

""" Dipl.-Ingenieur(in) oder
Techniker(in)

Fachrichtung Maschinenbau. Sie sollten ein sicheres Auftreten
und entsprechende Erfahrungen aus den Bereichen hochwertiger
Dreh- und Frésteile sowie der Blechbearbeitung mitbringen.

Bitte nur schriftliche Bewerbungen an unser Personatb(ro:

IMACO GmbH - SchillerstraBe 44 - 33609 Bielefelﬂ

37451201 000306




KW 35-2006 VERTRIEB-DIPL.ING. NEUE-WESTFALISCHE 03.09.2006

Vertriensingenieur

e (w/m)

Wir sind ein Maschinenbauunternehmen mit

1100 Mitarbeitern und beliefern weltweit GroB-

wischereien mit der kompletten Welt industrieller

Wischereitechnik. Unser Produktionsprogramm Wir wachsen weiter — in den etablierten
an automatisierten Aggregaten und Systemen ist Markten Europas und Nordamerikas, wie
liickenlos — von WaschstraBen iiber Flachwésche-
und FormteilstraBen, Handhabungsrobotern bis
zu automatischer Sortiertechnik. Naher Osten, usw.

in den neuen Markten Russland, Asien,

Unsere neuen Mitarbeiter haben die

Aufgabe, automatische Systeme bedarfs-
gerecht zu entwerfen. Sie werden unsere
Landesvertretungen begleiten und unter-
stiitzen, Kundenberatungen durchfiihren,
sowie Projektofferten und Planungen erstellen.
Nach erfolgreicher Einarbeitung wird

lhnen dann Landerverantwortung tibertragen.

Fur die erfolgreiche Bewaltigung der gesteliten
Aufgaben sind ein abgeschlossenes Ingeni-
eurstudium, Kontaktfahigkeit, Flexibilitat und
Bereitschaft zur Reisetgkeit erforderlich.
Weitere Voraussetzungen sind kaufménnisches

Grundwissen sowie verhandlungssichere,
Wir freuen uns auf thre aussagefahigen
Bewerbungsunteriagen mit Angabe des :
frishestméglichen Eintrittstermins. I Erfahrungen in den Bereichen Materialfluss
und Fordertechnik sind von Vorteil.

englische Sprachkenntnisse.

Fiir Ruckfragen steht Ihnen gern
Herr Dieter Kirstein unter der Telefonnummer
05733 /12-274 zur Verfligung.

Herbert Kannegiesser GmbH
Kannegiesserring - 32602 Viotho
Tel.: 05733/12-0

K'annegiesser @  Fax:05733/12-223

E-mail; bps@kannegiesser.de

TECHNIKPARTNER DER WASCHEREI www.kannegiesser.de
37520801 000306
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A .09.2006 ) : .
NEVUEJWE%EEQHEEHEnehmgﬁ 89058 Salzuflen mit 300 Mitarbeitern. j

| Wir stellen Sondermaschinen und Anlagen fur die Schokoladen- und StiBwarenindustrie her.
Mit unserem Lieferprogramm sind wir weltweit Marktfiihrer

Fir unsere Vertriebsabteilung suchen wir einen einsatzfreudigen

Dipl.-Ing. Maschinenbau/Elektrotechnik (m/w)
als regionalen Verkaufsleiter

Nach erfolgreicher Einarbeitung betreuen Sie eigenverantwortlich ein internationales Verkaufsgebiet.
Verhandiungssicheres Englisch sowie gute Kenntnisse einer zweiten Fremdsprache sollten vorhanden
sein. )

Ebenfalls suchen wir einen

Vertriebsmitarbeiter (m/w)
fir den Innendienst

Neben einer kaufmannischen Ausbildung, Englisch in Wort und Schrift und einer Zweiten
Fremdsprache, ist ein gutes technisches Versténdnis fir diese Position eine Voraussetzung.

Wir bieten lhnen einen interessanten, sicheren und abwechslungsreichen Arbeitsplatz in
einem zukunftsorientierten Unternehmen.

thre kompletten Bewerbungsunterlagen richten Sie bitte
an die Personalabteilung,

[ Sollich KG
Spezialmaschinenfabrik
Siemensstrasse 17-23 Telefon: (0 52 22) 950-0
32105 Bad Salzuflen

internet: www.sollich.com

37513001 000306
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Fiir den Raum OSNABRUCK - BIELEFELD ~ HANNOVER suchen wir eine/n
qualifizierte/n VERTRIEBSINGENIEUR/IN AUBENDIENST.

Die Welt der Liifter- und
Antriebstechnik ist die Weit von

L e ) ebm-papst. Mit einem einzig-

S!e sind zustandig fir den Verkaut von .technisch hnchyyeftlgen Produk?en. artig umfassenden Produktpro-
Die Betreuung und Zusammenarbeit mit unseren langjéhrigen Kunden ist Motoren und Ventila
ebenso wichtig wie die Gewinnung von neuen Kunden. Weiterhin wirken Sie gramm an 1 una ventra-

mit bei der Einfiihrung von neuen Produkten im Markt. im Rahmen eines

1-2 jahrigen Trainee-Programms werden Sie fiir ihre umfangreiche und
anspruchsvolle Tatigkeit im AuBendienst vorbereitet. Dabei werden Sie in
samtlichen kaufménnischen und technischen Fachabteilungen in der Firmen-

toren sind wir weltmarktfihrend
und bieten Ldsungen fiir die
unterschiedlichsten Branchen —

beispielsweise fir Luft-, Klima-
zentrale in Mulfingen und bei unseren Tochterunternehmen mitarbeiten, um und Kiltetechnik, Automobile,
voq der B_asts her die Betriebsstruktur und die Firmen- und Vertriebs- Haushaltsgerate, Industrie-
philosophie kennenzulermen.

anlagen, Computer und Tele-
kommunikation. Unser Anspruch
ist es, vorbildliche Leistungen zu

Was erwarten wir von thnen? Sie verfiigen (iber ein abgeschlossenes Inge-
nieurstudium der Fachrichtung Elektro-/ Elektronik- oder Feinwerktechnik.
Kommunikationsfahigkeit, sicheres Auftreten, Verhandlungsgeschick und

erbringen und in Qualitit und
Engagement runden Ihr Persdnlichkeitsprofil ab und sind wichtige Voraus- Innovation MaBstibe zu setzen.
setzungen fiir eine erfolgreiche Tatigkeit. {ber 8.600 Mitarbeiter in
Wir bieten Ihnen ein leistungsgerechtes Gehalt und sehr gute Sozialleistun- Deutschl.and und n a”?r W,e”
gen. Wihrend lhrer Einarbeitungszeit erhalten Sie ein Festgehalt; im AuBen- setzen sich taglich aatir ein ..

dienst setzen sich lhre Bezlige aus einem Grundgehalt und einer Provision
zusammen. Selbstversténdlich steht thnen filr Ihre Reisetétigkeit (auch zur
privaten Nutzung) ein Dienstwagen zur Verfiigung.

mit Begeisterung und Leiden-
schaft, die wir geme auch mit
fthnen teilen!

Uber Ihre Bewerbung, auch von Berufsanfingern/innen, freuen wir uns.

Fiir Vorabinformationen steht thnen unser Personalleiter Hans-Dieter Miiller
unter der Telefon-Nr. +49(0)7938/81-245 gerne zur Verfiigung.
thre volistandigen Bewerbungsunteriagen senden Sie bitte an

ebm-papst Mulfingen GmbH & Co. KG - Bachmiihle 2 - D-74673 Mulfingen
Phone +49(0)7938/81-245 - Fax +49(0)7938/81-319

hans-dieter.mueller@de.ebmpapst.com - www.ebmpapst.com ebm papSt

37272801_000306



KW 35-2006 VERTRIEB-DIPL.ING er deHESSISCHE-ALLGEMEINEen He02.09.2006 Dosier-
“ pumpen, Dosieranlagen und Membranverdichtern ist auf Wachstumskurs.

| Zur weiteren Optimierung unserer internationalen Vertriebs- und Einkaufs-
| aktivitaten suchen wir zum ndchstmaoglichen Termin einen

' Technischen Einkaufer (m/w)
| fir den Strategischen Einkauf und die Einkaufsleitung

‘ und einen
'Vertriebsingenieur/-techniker (m/w)

| fiir die Kundenbetreuung und Anwendungstechnik
; Die ausfiihrlichen Stellenbeschreibungen und unsere Anforderungsprofile

' finden Sie auf unserer Homepage: www.sera-web.de

L Seybert & Rahier GmbH + Co. Betriebs-KG, 34376 Immeﬁhausen
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